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一、创业计划大赛作品格式要求
（一）题目及封面
作品题目一般为《**创业计划书》，封面可以自己设计，要美观大方，突出作品特点。
（二）页眉页脚
页眉不做要求。页码底部居中。
（三）字体及段落
1、封面作品名称用楷体一号；
2、目录楷体四号；
3、正文名称（总的大题目）楷体二号；
4、正文内容楷体四号，行间距 最小值22磅，分散对齐；
5、作品正文中一级标题用黑体小二号，段前段后各0.5行；
6、二级标题楷体三号加粗，段前段后各0.5行；
7、三级标题楷体四号加粗；
8、页边距设置左右2.4cm，上2.4cm，下2cm。
二、内容要求
1.参赛项目能够紧密结合经济社会各领域现实需求。充分体现高校在新工科、新医科、新农科、新文科、“人工智能+”建设方面取得的成果，培育新产品、新服务、新业态、新模式,促进制造业、农业、卫生、能源、环保、战略性新兴产业等产业转型升级，促进数字技术与教育、医疗、交通、金融、消费生活、文化传播等深度融合。
2.参赛项目应弘扬正能量，践行社会主义核心价值观，真实、健康、合法。不得含有任何违反《中华人民共和国宪法》及其他法律法规的内容。所涉及的发明创造、专利技术、资源等必须拥有清晰合法的知识产权或物权。如有抄袭盗用他人成果、提供虚假材料等违反相关法律法规或违背大赛精神的行为，一经发现即刻丧失参赛资格、所获奖项等相关权利,并自负一切法律责任。
（一）概述
要求：简明、扼要、具有鲜明的特色。重点包括对公司及产品/服务的介绍、市场概貌、经营策略、生产销售管理计划、财务预测；指出新思想的形成过程和对企业发展目标的展望；介绍创业团队的特殊性和优势；形成的社会影响，带来的社会效益等。
（二）项目背景
对项目进行深入的调查分析，做好市场容量与趋势、市场竞争状况、市场变化趋势及潜力，国家政策支持，细分目标市场及客户描述，估计市场份额和销售额等相关分析。市场调查和分析应当严密科学。找到产品存在的具体痛点。体现出做项目的必要性和紧迫性。
（三）产品介绍
要求：通过什么样的研发历程，获取了具体的解决方案，如何满足关键用户需要；产品具有什么样的创新，创新原理什么样的。技术的优势有哪些。产品技术能成功得益于什么支持（例如，国家级重点实验室，省级重点实验室，科研团队等），产品的具有性能、参数有什么样的提升；指出产品/服务目前的技术水平是否处于领先地位，是否适应市场的需求，能否实现产业化。需要有相关的材料（论文、专利、软著、政府批文、鉴定报告、查新报告等）支撑。通过竞品分析凸显产品的优势。
（四）团队架构
（1）学生团队（个人简介，包括姓名，专业，分工，能力，获奖等介绍，通过介绍要体现能够对项目做好相关的工作。）
（2）指导教师（职务/职称，专业水平，头衔等介绍，具体对项目做了什么指导，工作等）
（3）专家顾问（职务/职称，专业水平，头衔等介绍，具体对项目做了什么指导，工作等）
（4）产品支撑
a.知识产权：论文，专利，软著等；
b.外界认可：投资意向，试验证明，推荐信，查新报告等；
c.媒体关注：新闻报道，领导参观，自媒体宣传等。
（五）商业模式与营销策略
（1）生产出的产品如何对采购原材料，通过上游企业生产供应，如果推广给下游客户，具体的营销模式是什么等。
（2）落地可行性：试用方案，客户评价，提升性能、效率等。
[bookmark: _GoBack]（3）财务分析：收入，利润。
（4）融资需求：估值多少，股权架构，资金用途，融资需求等。
（六）发展规划
3-5年的发展规划，包括产品的迭代升级，市场的扩张情况等。
（七）价值
（1）教育维度：取得的成绩，人才培训计划，获得大创立项情况，平台、政策的支持，参与指导教师的课程大纲制定、专著撰写、标准制定等等。
（2）社会价值：直接、间接带动就业情况，带来的社会效益或者社会影响，突破了什么卡脖子技术等等。
（八）附录
能够反映项目的知识产权证明材料、论文、软著、获奖材料、社会认可、企业应用证明等材料。


创业计划书框架
创业计划书大致7-10个章节与1个附录（仅供参考）
1.概要
用几段话，介绍清楚项目的背景来源，产品技术创新，取得的成效等。
2.项目背景
（1）项目背景
（2）政策趋势
（3）市场分析
（4）行业现状
（5）痛点分析等
3.产品介绍
（1）具体解决方案
（2）产品介绍
（3）技术原理及创新
（4）技术优势
（5）技术依托
（6）产品优势
（7）竞品分析
4.团队架构
（1）学生团队（姓名，专业，分工，能力，获奖等介绍）
（2）指导教师（职务/职称，专业水平，头衔等介绍）
（3）专家顾问（职务/职称，专业水平，头衔等介绍）
（4）产品支撑
a.知识产权：论文，专利，软著等；
b.外界认可：投资意向，试验证明，推荐信，查新报告等；
c.媒体关注：新闻报道，领导参观，自媒体宣传等。
5.商业模式与营销策略
（1）上游供应，下游客户，营销模式等
（2）落地可行性：试用方案，客户评价，提升性能、效率等
（3）财务分析：收入，利润
（4）融资需求：估值多少，股权架构，资金用途，融资需求等
6.发展规划
3-5年的发展规划，包括产品的迭代升级，市场的扩张情况等。
7.价值
（1）教育维度：取得的成绩，人才培训计划，获得大创立项情况，平台、政策的支持，参与指导教师的课程大纲制定、专著撰写、标准制定等等。
（2）社会价值：直接、间接带动就业情况，带来的社会效益或者社会影响，突破了什么卡脖子技术等等。
7.附录
发表的论文，申请的专利、软著，查新报告，投资意向书，试验报告，专家推荐信，媒体报道，领导视察等等。
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